
PROFI LIZENZBERATUNG

NICHT NUR AUSREICHEND, 
SONDERN OPTIMAL LIZENZIERT SEIN



COMPLIANCE SICHERN UND KOSTEN 
SPAREN MIT DER PROFI LIZENZ-
BERATUNG
Das Thema Lizenzmanagement ist heute 
mehr denn je auf der Agenda der IT-Ver-
antwortlichen. Einerseits ist die Einhal-
tung einer ausreichenden Lizenzierung 
aus Herstellersicht (Compliance) ein 
wichtiges Thema, andererseits birgt ein 
optimales Lizenz-Management auch sig-
nifikantes Potenzial, Kosten einzusparen 
und die Administration bei der Bereitstel-
lung und Bescha� ung von Lizenzen und 
Wartung erheblich zu erleichtern. 

LIZENZMANAGEMENT – EINE VOLLZEIT-
AUFGABE
Wurde das Thema Lizenzmanagement 
in der Vergangenheit hauptsächlich als 
Pflicht zur ausreichenden Lizenzierung 
gegenüber dem Hersteller angesehen, 
stellt es heute o�  einen direkten Wett-
bewerbsvorteil dar. Denn es besteht 
ein großer Unterschied zwischen einer 
ausreichenden und einer optimalen 
Lizenzierung. Ein e� izientes Lizenz- 
management adressiert beides. So wird 
einerseits die Compliance sichergestellt, 
andererseits werden Kosten durch den 
Einsatz des optimalen Lizenzmodells und 
der damit verbundenen Minimierung von 
Überlizenzierung und unnötigen Lizenzen 
eingespart.

Aber leichter gesagt, als getan! Perma-
nent wechselnde Lizenzierungsbedin-
gungen, verschiedene Lizenzmodelle und 
Lizenzmetriken sowie ein o�  erheblicher 
Aufwand zur Ermittlung und Sicherstel-
lung des Lizenzbedarfs, lassen das Thema 

Lizenzmanagement schnell zur lästigen 
Vollzeitaufgabe werden. 
Genau hier setzen die Lizenzspezialisten 
der PROFI AG an und beraten Kunden 
ausführlich und kompetent, um einen 
sicheren und kaufmännisch optimalen 
Weg durch den Lizenzierungsdschungel 
zu finden.

UNSERE LÖSUNG
Die PROFI AG bietet umfassende Bera-
tung in Lizenzfragen der Hersteller IBM, 
VMware, Microso�  und Oracle.
Folgende Punkte werden dabei unter 
anderem berücksichtigt:
• Ganzheitliche Erfassung der beim 

Kunden eingesetzten So� ware-
Produkte sowie die Einsicht in den 

So� ware-Bestand des Kunden beim 
Hersteller.

• Ein „Soll-Ist-Abgleich“ (Lizenzinventur) 
unter Berücksichtigung der jeweiligen 
Lizenzbedingungen.

• Erstellung eines Reports für den 
Kunden aus dem eventuell eine Über- 
oder Unterlizenzierung hervorgeht.

• Erarbeiten einer optimalen Lizen-
zierung, welche die Compliance 
sicherstellt (wiederherstellt), Kosten 
einspart und den Betrieb sowie die 
Administration vereinfacht.

Darüber hinaus bietet die PROFI AG 
Kunden Unterstützung bei der Auswahl 
und der Implementierung eines So� ware 
Asset Managements Tools an.

LIZENZMANAGEMENT ALS 
WETTBEWERBSVORTEIL

Richtig lizenzieren, aber wie?
Der So� ware Lifecycle stellt schematisch alle wichtigen Entscheidungen dar, die im Rahmen 
einer Lizenzverwaltung berücksichtigt werden müssen.
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„Das PROFI-Lizenzmanagement bietet Kunden eine 
umfassende und pragmatische Lösung, um die stei-
gende Komplexität und Anforderung an das Lizenz-
management zu meistern und somit Compliance als 
optimale kaufmännische Lizenzierung gleichermaßen 
sicherzustellen.“
Richard Reich, Leiter Lizenzberatung und So� ware-Vertrieb der PROFI AG

Hierbei wird insbesondere der komplette 
So� ware Lifecycle betrachtet, welcher 
sich von der Auswahl, dem Einkauf, über 
Bereitstellung, Verwaltung, Wiederver-
wendung bis zur Stilllegung der So� ware 
im Unternehmen erstreckt.

BERATUNGSBEISPIEL
Eine klassische Lizenzprüfung beinhal-
tet folgende Leistungen von circa drei 
Tagen.

Leistungsbeschreibung:
• 360-Grad-Betrachtung bereits vor-

handener Lizenzen 
• Soll-Ist-Abgleich PVUs zu Hardware – 

Full- / Subcapacity Check
• Empfehlungen zum Einsatz des IBM 

Lizenzmetrik Tools (ILMT)
• Optional: Implementierung und 

Einrichtung des ILMT

• Überprüfung der ILMT-Reports auf 
Vollständigkeit und Richtigkeit

• Interpretation und Optimierungs-
empfehlungen für das Lizenzmodell 

• Festlegen der Mengengerüste für 
eine Wartungsverlängerung sowie 
Bündelung von Lizenzbescha� ungen 
in naher Zukun� 

• Bei mehreren Verträgen eine Konso-
lidierung der So� ware-Verträge und 
damit bessere Einkaufskonditionen

Haben wir Ihr Interesse geweckt?
Dann sprechen Sie uns direkt an:
Richard Reich, 
Vertriebsleiter
 So� ware Vertrieb
+49 6151 8290-7628
r.reich@profi-ag.de

Kundennutzen
• Sicherstellung der Compliance im 

Unternehmen

• Kosteneinsparung durch eine 
optimale Lizenzierung

• Beseitigung von Über- und Unter-
lizenzierung sowie nicht genutzter 
So� ware

• Übersicht über die eingesetzte 
Anzahl und Art der So� ware sowie 
über den So� ware-Bestand laut 
Hersteller

• Auswahl des optimalen Lizenzmo-
dells sowohl aus kaufmännischer 
als auch IT-betrieblicher Sicht

• Erstellung einer „Exit“-Strategie im 
Falle eines laufenden Audits durch 
den Hersteller
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DIE PROFI 
ENGINEERING
SYSTEMS AG Gemeinsam mit unseren zertifizierten Partnern

entwickeln wir für Sie die optimale Lösung.

UNSERE
PARTNER

Unsere IT-Lösungen für Ihren Erfolg 
• Strategie- & Prozessberatung 

• Industrie 4.0 

• Big Data & Analytics 

• Mobile 

• Cloud-Lösungen 

• Security & Netzwerke 

• SAP-Lösungen

• Infrastruktur-Lösungen 

• Business-Lösungen 

• Managed Services
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PROFI Engineering Systems AG
Otto-Röhm-Straße 18
64293 Darmstadt
Telefon:  +49 6151 8290-0
Telefax:  +49 6151 8290-7610
E-Mail:  profi@profi-ag.de
www.profi-ag.de
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Wir sind ein mittelständisches, inhabergeführtes und finanzkrä� iges 
IT-Lösungshaus mit Hauptsitz in Darmstadt. Innovationskra�  und 
Kundenorientierung sind wesentliche Säulen unserer Unternehmens- 
strategie. Seit über 30 Jahren unterstützen wir unsere Kunden mit 
individuellen hochwertigen Lösungen zur Optimierung von IT- Prozessen 
und Systemlandscha� en. 

Wir begleiten Ihr Unternehmen bei der digitalen Transformation – von 
der Strategie über die Umsetzung bis zum Betrieb. Unsere erfahrenen 
Berater und Architekten beschä� igen sich seit vielen Jahren intensiv 
mit der Digitalisierung aller Geschä� sabläufe und Unternehmens- 
bereiche im Kontext von bimodaler IT (traditionelle und agile IT- 
Prozesse), Industrie 4.0, Security, Cloud, Big Data, mobilen Lösungen, 
Social Media und SAP. 

Wir übernehmen für Sie Projektmanagement und Implementierung, 
einschließlich dem Betrieb Ihrer Systeme und Plattformen. Unser 
Anspruch ist höchste Kompetenz, Zuverlässigkeit und Qualität, mit 
messbarem Erfolg und direktem Beitrag zur Wertschöpfung und Wett-
bewerbsfähigkeit unserer Kunden.

Wir beschä� igen rund 350 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter bundes-
weit an 13 Standorten. Seit vielen Jahren gehören wir zu Deutschlands 
erfolgreichsten Systemhäusern und pflegen langjährige Partnerscha� en 
mit allen führenden IT-Herstellern.
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